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« Développer la relation client

-  Communiquer oralement et par écrit
»  Assurer la gestion commerciale du magasin ou

«  Préparer et réaliser la vente de produits ou de servi-
du rayon
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«  Assurer les activités liées a I’approvisionnement Orga A proseniiaio PrOGIS

T NC U N «  Participer aux opérations de promotion
Fiddlisee la alicitdle «  Participer aux actions commerciales pour animer
le point de vente

«  Gérer les produits dans I’espace de vente

Lieux d’exercice des PFMP

- Entreprises de distribution de biens ou
de services (magasins...)

- Entreprises commerciales
( distributeurs, grossistes...)

- Entreprises de prestations de services et
de production




